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unismouV’ - L'immobilier en mouvement

Un événement dédié a la copropriété
et la gestion immobiliere

Une occasion de créer un

® maximum d'opportunités en 1 jour
1 JOURNEE D’EXCEPTION Un lieu central & historique
POUR METTRE A L'HONNEUR &4/ attrayant pour les visiteurs

LA COPROPRIETE o
Un programme d’animations
& LA GESTION ' au cceur de l'actualité
IMMOBILIERE ) Une opportunité unique de

développer son réseau aupres

UNISMOUV' revient au Couvent des Jacobins a s ' d'un public ciblé
Rennes. Toujours au plus prés de ses partenaires, -/ F

I'UNIS Bretagne reste trés active et attentive au
dynamisme du territoire. Le salon s'inscrit comme
1°" salon dans I'ouest dédié aux Gestionnaires de
batiments, Professionnels de I'immobilier,

Syndics et Copropriétaires. ))
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unismouV’ - L'immobilier en mouvement

LE MOT DU

d . > PRESIDENT.

«

Fort du succés rencontré a la derniere édition du salon UNISMOUV’, I'UNIS
Bretagne vous propose de revenir pour la 7éme année consécutive au Couvent
des Jacobins a Rennes.

Que de chemins parcourus depuis la premiére édition du salon en 2002.
UNISMOUV' est maintenant un événement tourné vers lI'immobilier de demain,
bien implanté localement et attendu par les professionnels de la copropriété et
de la gestion immobiliére.

Le cadre réglementaire évolue mais aussi la technologie que ce soit pour la
maintenance ou l'entretien des batiments avec leurs éléments d'équipement
commun. Participer au salon UNISMOUV’, c'est présenter vos nouveautés et vos
services a valeur ajoutée.

Je compte vivement sur votre présence a ce salon en vous donnant rendez-vous le
jeudi 4 février 2027 toujours au Couvent des Jacobins qui s'achévera le soir, comme
a l'accoutumé, par un vrai moment de convivialité.

Au dela de nous retrouver, UNISMOUV’ sera
également I'occasion de vous présenter les
derniéeres évolutions de I'UNIS Bretagne et de
vous parler de 'avenir

Jean-Luc Jouan ))
Président UNIS BRETAGNE
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unismouV’ - L'immobilier en mouvement

‘. RETOUR SUR LA PRECEDENTE
> EDITION.

LES VISITEURS D'UNISMOUV’

C'EST TOUT LE MICROSYSTEME
PROFESSIONNELS s
SYNDICS DE L'IMMOBILIER DE LA COPROPRIETE & DE LA
GESTION IMMOBILIERE GRAND

GESTIONNAIRES < OUEST QUI SE DONNE
DE BATIMENTS COPROPRIETAIRES RENDEZ/OUS A

DU COTE DES EXPOSANTS

1 014 PARTICIPANTS

@ PROFESSIONNELS

@ GRAND PUBLIC
86 exposants étaient présents.

SECTEUR GEOGRAPHIQUE 35%

des
posant:
® llle-et-Vilaine 82%

L Loire-Atlantique 10%

sont satisfaits du taux de fréquentation du salon.

ont atteint leurs objectifs sur le salon.
posant:

L Morbihan 2%
UNISMOUV’ nous permet de rencontrer en une journée des

(o) .. g . .
o Autres* 3% ( décideurs qualifiés, de renforcer nos relations avec nos clients et
développer de nouveaux contacts commerciaux. L'organisation ))

* Finistere, Gironde, Indre, Maine-et-Loire, Mayenne, IDF. L . N R .
est de qualité. Nous participons a chaque édition avec plaisir.
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unismouV’ - L'immobilier en mouvement

f . } REPLONGEZ DANS L’ EDITION 2026 .

VISIONNEZ L’AMBIANCE DU SALON
DE L’EDITION 2026.

‘. N unismouv’
RETROUVEZ LE SALON I.'Amfﬁml}ﬁ
LX)

=

© couvent des Jacobins



http://www.youtube.com/watch?v=A4YnPWUWqMg

unismouV’ - L'immobilier en mouvement

UNISMOUV?
* LES CHIFFRES

1LIEU ;. ¢ QLES\./
d'exception # 3 o o
‘ visiteurs pour:

se rencontrer,
réseauter, nnover,

[ exbosants prospecter , créer,

85 P dynamiser, fidéliser,
s’inspirer, partager, s¢
projeter.

1 5 conférences & ateliers

@ 1600 m2 d’exposition

A ‘
6 1 soirée afterwork
!‘. Dossier de présentation « p.6




unismouV’ - L'immobilier en mouvement

d . » DECOUVREZ

NOS ZONES
THEMATIQUES .

Réservez votre stand dans la
zone qui vous convient et
rejoignez les 85 exposants :

EQUIPEMENTS :

Equipements extérieurs (espaces verts
et matériel d'entretien), sécurité et
surveillance, interphonie, éclairage,
ascenseurs, énergies renouvelables,

traitement des eaux, huisserie...

y

SERVICES :

Banques, courtage, assurances,
expertise comptable, logiciels, notaires,
recrutement, immobilier, institutionnel,

charte de qualité, presse
professionnelle, fournisseurs de gaz et d’

électricité... V

ENTRETIEN INTERIEUR :

Plomberie, peinture, boites aux

lettres, parking, cage d'escaliers,

produits d’'entretien / hygiéne /
matériel de nettoyage...

y

ENTRETIEN EXTERIEUR :

Ravalement de facade, assainissement,
entretien des espaces verts (tonte de
pelouses, désherbages et démoussage
des plates-bandes, épandage d'engrais,
arrosage des plantation, etc...),
toit aménagé...

INNOVATION :

Presse professionnelle, impression
3D, objets connectés, drone
nettoyage, économie collaborative,
béton imprimé, réalité augmentée,

casque intelligent...
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unismouV’ - L'immobilier en mouvement

ll»uu
PROGRAMME

D’ANIMATIONS
RICHES.

Un programme d'animations
tourné vers I'immobilier de demain
et les actualités du secteur avec

15 animations & temps forts
proposeés:

pour booster
votre réseau.

: Vi » au coeur du cloitre
e s L A duCouvent des Jacobins

) Ateliers exposants y | | 6

Couvent des Jacobins.

fhim - ;}u -ng
Conférences & ' ’L ‘

@ tables rondes

DEVENEZ PARTENAIRE
de cette soirée incontournable
et boostez votre visibilité

T entre professionnels
';:” e a la Prison Saint Michel, a 2 pas du

Rendez-vous d’experts

Dossier de présentation - p.8



p . ) DEVELOPPEZ VOTRE RESEAU
PROFESSIONNEL.

UN SALON, v

Café d'accueil

a CCéIérateu r d e Un temps convivial dés 'ouverture pour engager les premiers

échanges avec les visiteurs.

Y

Parce qu'un salon réussi, ce sont avant tout des Cocktall déjeunatoire offert

q . Un moment privilégié pour développer votre réseau dans une
rencontres qui débouchent sur des ambiance détendue.
opportunités.

rencontres !

UNISMOUV' a été pensé pour favoriser les échanges entre \!/

I’e.s expo;ants, les syqdics, I.es profe;siormels de e Ateliers & prises de parole

limmobilier, les gestionnaires de biens, les coproprietaires Des temps d'intervention ouverts aux exposants de maniére a partager
et I'ensemble des acteurs de I'immobilier collectif. Chaq ue votre expertise et poursuivre les échanges visiteurs sur votre stand.
temps fort est congu pour créer des connexions et
générer de nouvelles opportunités.

%0,

o
0

(5

UN OBJECTIF:

Créer des rencontres qui se transforment en opportunités
d'affaires.

Scan des badges visiteurs

Récupérez facilement les coordonnées de vos contacts rencontrés sur
le salon et poursuivez vos échanges aprés I'événement.
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f . ) UN PUISSANT DISPOSITIF
DE COMMUNICATION
MIS EN PLACE.

Relations presse
d'envergure bretonne
et nationale

Site web dédié ;g:: Partenariat avec des
au salon réseaux professionnels

Diffusion d’invitations N vl Wit
personnalisées & _ ; ;
campagnes e-mailings B agl .

\ N SALON DEDIR
Y UNIQUE DANS L'OUEST ¢

Les exposants sont au coeur du

dispositif de communication de I
Campagne

. . événement.
Réseaux socliaux .
0 Nous mettons en place des outils
de communication qui leur sont

dédiés : gabarit d'emailing,
signature mails, banniere web,
invitations pour leur
collaborateurs et leurs clients.

Affichage
Abribus dans la
ville de Rennes

.| Dossierde présentation - p.10




unismouV’ - L'immobilier en mouvement

f . ) DEVENEZ EXPOSANT &

REJOIGNEZ LE RESEAU

UNISMOUV? .,

— UNE JOURNEE D’EXCEPTION

POUR

d'immeubles et les
copropriétaires

en un seul lieu

7). Rencontrer vos futurs

. clients ou prescripteurs :
syndics, les professionnels de
I'immobilier, les gestionnaires

en rencontrant tous les

‘ Développer votre réseau
professionnels du secteur

Renforcer votre notoriété
sur le territoire breton

les

Valoriser votre
savoir-faire aupreés
d’un public ciblé

Présenter
vos produits
et vos services

Renforcer votre
position d’'acteur
fort du secteur

4
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Quelques données

Chiffrées un territoire attractif

pour se développer...

3 510 100

habitants en Bretagne

66,3 %

des ménages bretons sont
propriétaires de leur logement

ere

région de propriétaires en France

200

syndics de copropriété en Bretagne

Le nombre de ménages bretons propriétaires de leur
(( logement a plus que doublé en un peu moins de 50
ans. Malgré une progression ralentie du taux de

propriétaires depuis 1990, a Bretagne demeure la
premiére région métropolitaine sur ce critére,
devant la région voisine des Pays de la Loire.

Poumon économique

de la Bretagne

9
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Organisation
& infos pratiques

OUVERTURE DU SALON:
Jeudi 4 février au Couvent des Jacobins a Rennes
Ouvert aux Professionnels de 9h00 a 17h

(Ouverture aux copropriétaires uniquement de 14h30 a 17h
Afterwork : de 17h a 23h

Conditions d’entrée salon : gratuit sur inscription

Inscription sur le site de I'événement :

www.salon-unismouv.fr

Commissariat général du salon : Agence Essentiel
Contacts exposants et partenaires :

Mail : commercial@salon-unismouv.fr
Tél.: 0230 210579




